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OCTAVOX STUDIO
2, PLACE BERNARD PALISSY

38320 POISAT

( 04 76 51 75 95
( contact@octavoxstudio.com

Coaching booking personnalisé – par Niels QUIAIS
	Public visé


· Tout public en reconversion professionnelle ou à la recherche d’un complément de formation
· Novices intéressés par les métiers du spectacle vivant souhaitant se professionnaliser
· Producteurs de spectacles, agents, souhaitant approfondir leurs connaissances
· Futurs professionnels des métiers du spectacle vivant
	Prérequis


· Avoir de l’intérêt pour la musique en général
· Connaissances de base sur l’utilisation d’un ordinateur
· Avoir quelques notions d’usages du spectacle vivant
· Capacités stratégiques et appétences pour les finances
· Capacité de travail en équipe
· Un entretien individuel pourra être nécessaire dans certains cas
	Objectifs pédagogiques


APTITUDES
· Savoir collaborer avec différents intervenants
COMPÉTENCES
· Maitriser l’environnement artistique lié au spectacle vivant
· Maîtriser les usages de base du métier, les contrats, les rôles des interlocuteurs et le droit du travail lié
· Savoir réaliser une stratégie claire et pertinente
· Savoir réaliser un budget prévisionnel
· Savoir réaliser un mailing et un phoning pertinent
	Moyens pédagogiques et techniques


PÉDAGOGIE
· La participation active et l’expérimentation des participants est privilégiée
· Exercices pratiques, outils d’analyse
· Apports méthodologiques illustrés d’exemples 
TECHNIQUE
· Documents réels du spectacle vivant, en format adaptable 
· Accès à de vraies archives de tournées antérieures, à de vraies bases de données, à de vrais process utilisés dans l’industrie, tout en sauvegardant le secret professionnel.
· Station informatique équipée de logiciels spécialisés dans le CRM de tournée.
	Durée et modalité d’organisation


· Dates : voir site internet
· Durée : 62,5 h / 9 jours
· Horaires : 10h-13h / 14h-18h
· Formation individuelle ou groupe (max 10 stagiaires) selon niveau, sur site
	Conditions de la formation


· Lieu : Octavox Studio, 2 place Bernard Palissy, 38320 Poisat
· Accessibilité : Pour toute situation de handicap merci de nous contacter pour envisager la faisabilité.
· Inscription : via le formulaire sur le site internet, jusqu’à 48h avant le début de la formation et en fonction des places restantes.
· Tarifs : voir site internet
	Moyens d’encadrement


· Professionnel invité : voir site internet selon les sessions
· Responsable pédagogique : Niels QUIAIS
· Responsable administratif : Matthieu Budin
	Modalités de suivi et d’organisation


· Auto-évaluation en début et fin de session
· Évaluation lors d’une mise en situation et en contrôle continu
· Feuille d’émargement par demi-journée
· Certificat de réalisation de formation
	Jour 1



Matin : débriefing rapide des objectifs, projets artistiques concernés, esthétiques, besoins et difficultés des stagiaires.

Après-midi : apprendre à bien réaliser une analyse de projet artistique en connaissant forces et faiblesses.
	Jour 2



Matin : découverte et rappel des acteurs de l’environnement artistique concerné par le spectacle vivant et la production de tournées.

Après-midi : comprendre les temporalités du booking, différencier les acteurs et comprendre les bases de la notion de réseau.
	Jour 3



Matin : découverte de l’importance d’une stratégie live efficace, pertinence de la relation avec les autres métiers phonographiques et éditoriaux.

Après-midi : mise en situation : création d’une stratégie de tournée pertinente au regard des projets des stagiaires. Correction et conseils collectifs pour l’amélioration.
	Jour 4



Matin : méthodologie pour effectuer une recherche efficace de partenaires et de prospects potentiels. Aide à la création d’une base de données, d’un discours cohérent et d’une temporalité efficace.

Après-midi : session pratique : recherche de 10 prospects potentiels, méthodologie pour trouver leur contact, comprendre leur profil et agir de manière pertinente. Mise en commun du travail et aide sur le processus de recherche.
	Jour 5



Matin : découverte des bases du démarchage, de la méthode, du suivi et surtout de l’argumentaire employé.

Après-midi : rédaction de mailing pertinents, efficaces, hiérarchisation des infos, des éléments de communication pertinents.
	Jour 6



Matin : découverte de l’aspect financier de la production de tournée, des budgets, des coûts de plateau.

Après-midi : comprendre les contrats du spectacle vivant, les moyens et leviers de négociations.
	Jour 7



Matin : découverte des liens avec la logistique, la communication et l’administratif de tournée à travers des logiciels et outils informatiques pertinents.

Après-midi : éléments techniques basiques, comprendre un rider, calculer des coûts annexes et anticiper les futures problématiques.
	Jour 8



Matin : apprendre comment rebondir d’un succès à un autre, comment entretenir son réseau autour d’un résultat et comment déclencher de l’intérêt auprès des partenaires.

Après-midi : exercice pratique : pitcher son projet auprès de son réseau et comment être pertinent auprès de nouveaux prospects.
	Jour 9



Matin : récapitulation de toutes les étapes à mener pour une création de tournée, découverte d’outils de suivi.

Après-midi : obtention de documents administratifs basiques, QCM de  fin de stage et mot de la fin.
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